Листок «Качественные вопросы» (до 21 августа)

1. Путь из варяг в греки

Одним из самых известных древних торговых маршрутов был путь «из варяг в греки». Благодаря ему, скандинавские племена могли торговать с Византией. Длина этого пути составляла не одну тысячу километров, так что издержки на преодоление такой дистанции были очень велики. Таким образом, племена торговали с далекой страной, а не с непосредственными соседями, что существенным образом уменьшало бы транспортные издержки и увеличивало бы разнообразие возможных товаров для сбыта.
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В чем могла заключаться экономическая целесообразность такой торговли?

2. Дружеская скидка

Когда люди продают подержанные (бывшие в употреблении) товары своим друзьям или родственникам, считается нормальным сделать небольшую скидку по дружбе («Вообще-то я продаю этот iPhone за 25 тысяч рублей, но тебе как другу отдам за 20 тысяч»). По большому счету, в этом нет ничего удивительного - люди ценят дружбу, и поэтому готовы отказаться от финансовой выгоды в обмен на улучшение настроения своего друга. Однако если дело только в этом, то непонятно, почему не так распространена «дружеская наценка» («Я знаю, что ты продаешь свой iPhone за 25 тысяч рублей, но так как ты мой друг, я куплю у тебя его за 30 тысяч») - ведь здесь работает такой же механизм: один друг отказывается от части выгоды в пользу другого. Объясните это явление.

3. Авиаперелеты из Москвы

Рейс Москва — Владивосток авиакомпании «Аэрофлот» на 1 февраля 2016 года стоит 12 тысяч рублей. Рейс Москва — Санкт-Петербург той же компании из того же аэропорта стоит 2400 рублей. Расстояние между Москвой и Владивостоком примерно в 10 раз больше, чем между Москвой и Санкт-Петербургом. Приведите как можно больше экономических причин, почему перелет между Москвой и Владивостоком в расчете на единицу расстояния дешевле, чем между Москвой и Санкт-Петербургом.
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